Udzielanie zaméwien w projektach unijnych 2014-2020 zgodnie z zasada
konkurencyjnosci, praca z baza konkurencyjnosci. Jak unika¢ bledow skutkujacych
korektami finansowymi - warsztaty praktyczne

Masz pytania odnosne tego szkolenia? Skontaktuj sie z nami: 22 / 845 52 53, szkolenia@jgt.pl

Wiecej informacji na temat szkolenia znajdziesz réwniez tutaj:
https://www.jgt.pl/szkolenia,udzielanie-zamowien-w-projektach-unijnych-zef.html

OPIS SZKOLENIA

Szkolenie dotyczy projektéw z perspektywy 2014-2020 - beda one realizowane jeszcze do grudnia 2023 r. Po
ukazaniu sie dokumentéw opisujacych sposob udzielania zaméwien w nowej perspektywie, program szkolenia
zostanie odpowiednio zmodyfikowany. Zasady udzielania zaméwien w ramach projektéow unijnych w nowej
perspektywie beda podobne, gdyz beda oparte na Ustawie Prawo Zamoéwien Publicznych.

Jedna z gtéwnych przyczyn obnizenia dofinansowania i uznania wydatkéow za niekwalifikowane sa wykryte
nieprawidlowosci przy udzielaniu zamowien publicznych w projekcie. Dla beneficjentow nie stosujacych zasad PZP
na co dzien, jest to zupetna nowosc.

Stara prawda doswiadczonych beneficjentow srodkéw UE méwi o tym, Ze nie jest sztuka pozyskac dofinansowanie na
projekt, sztuka jest dowiez¢ projekt do konica i unikna¢ niekwalifikowalnosci wydatkéw i zwrotu czesci lub catosci
dotacji.

Cele szkolenia:
e Nabycie umiejetnosci prawidlowego postepowania przy wyborze wykonawcéw dostaw, ustug czy roboét
budowlanych w projektach UE,

e Podniesienie kompetencji w zakresie konstruowania zapytan ofertowych, dobieraniu odpowiednich kryteriow
oceny ofert, pracy z baza konkurencyjnosci,

e Nabycie pewnosci co do prawidtowosci przeprowadzonego postepowania i unikniecie ewentualnych korekt
finansowych.

Uczestnicy zostana wyposazeni w wiedze i umiejetnosci, ktéore umozliwia prawidtowe udzielanie zamowien
i nie narazanie sie na ryzyko korekt finansowych przy wdrazaniu swoich projektow.

Korzysci z udzialu w szkoleniu:
Uczestnicy szkolenia nabeda umiejetnosci i wiedze:

e jak dobra¢ odpowiedni tryb udzielania zaméwienia do zakupéw przewidzianych w projekcie,
e jak prawidlowo skonstruowac zapytanie ofertowego i zataczniki do zapytania,
¢ jak prawidlowo dokona¢ wyboru Wykonawcy,

e jak postugiwac sie baza konkurencyjnosci.

Beneficjenci srodkéw UE nabeda wiedze, jak unikna¢ korekt finansowych i zmniejszenia dofinansowania ze wzgledu
na nieprawidtowosci przy udzielaniu zamdéwien publicznych.

Adresaci szkolenia:

Osoby odpowiedzialne za zarzadzanie projektami i rozliczanie wydatkéw finansowanych ze srodkéow UE. Osoby
odpowiedzialne za zakupy w projektach. Beneficjenci Srodkéw EFRR i EFS.
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Metody prowadzenia zajec:

Zajecia maja charakter interaktywny i sa oparte na krotkich wykladach polaczonych z dyskusja (50% czasu
szkolenia) oraz warsztatach (50% czasu):

o Wyklady i omowienia - temat szkolenia wymaga wstepu i omowienia problematyki stanowigcej baze teoretyczna.
Czesci wykladowe sa uzupemione konkretnymi przyktadami omawianymi szczegétowo w trakcie szkolenia;

¢ Dyskusje grupowe - stosowac je bedziemy przez caly czas realizacji szkolenia jako interaktywna forme wymiany
informacji i wspotpracy pomiedzy trenerem a uczestnikami. Rola trenera to rola moderatora dyskusji. W trakcie
catego szkolenia uczestnicy beda mieli mozliwos¢ zadawania pytan, na ktére beda udzielane odpowiedzi przez
trenera wraz z ilustrowaniem ich przyktadami z praktyki;

¢ Prezentacje na forum grupy - trener prezentuje podczas szkolenia konkretne przyktady omawiajac je szczegétowo
i prowokujac uczestnikow do wymiany pogladow i doswiadczen w tym obszarze;

e Warsztaty - praca indywidualna uczestnikéw na zadany temat.

Szkolenia realizujemy w formie online, hybrydowej lub stacjonarnej. Niezaleznie od formy realizacji - zajecia
odbywaja sie w sposob interaktywny, z mozliwo$cia zadawania pytan, wyjasnienia watpliwosci, prowadzenia dyskus;ji
i omowienia z trenerem przyktadéw z wilasnej praktyki. Nie nagrywamy szkolen. Pomagamy w kwestiach
technicznych.

PROGRAM

I. WSTEP DO ZAGADNIENIA UDZIELANIA ZAMOWIEN PUBLICZNYCH W OKRESIE 2014-2020
1. Czym sa zamdwienia publiczne? Jakie akty prawne reguluja udzielanie zamoéwien przez Beneficjentow funduszy
UE?
2. Obowiazki Beneficjenta dotyczace udzielania zamoéwien wynikajace z Umowy o dofinansowanie,

3. Obowiazki Beneficjenta dotyczace udzielania zamoéwien wynikajace z Wytycznych w zakresie kwalifikowalnosci
wydatkéw w ramach EFRR, EFS oraz Funduszu Spéjnosci na lata 2014-2020.

II. TRYBY I SPOSOBY UDZIELANIA ZAMOWIEN DLA BENEFICJENTOW NIE STOSUJACYCH PZP

. Zamoéwienia ponizej 20 tys. zt.

. Zamowienia w trybie rozeznania rynku.

. Zamoéwienia zgodne z zasada konkurencyjnosci.

. Jakie kryteria bra¢ pod uwage szacujac warto$¢ zamdowienia?

. Dzielenie zamowienia na czesci - jak nie popeic bledu?
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. W jakich przypadkach Beneficjent moze odstapic¢ od stosowania zasady konkurencyjnosci?

[II. PRZYGOTOWANIE ZAPYTANIA OFERTOWEGO

1. Opis przedmiotu zamoéwienia - jakich zapiséw unikac?

2. Warunki udziatu w postepowaniu:
» podstawy do wykluczenia Wykonawcow,

= stosowanie wadium, kaugji, innych zabezpieczen,

= warunki stawiane potencjalnym Wykonawcom - kiedy przewyzszaja wymagania wystarczajace do nalezytego
wykonania zaméwienia?
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3. Kryteria oceny ofert:
= kryteria cenowe,

= kryteria jakosciowe, stosowanie punktacji i wag procentowych,

» jakich dokumentéw mozemy zada¢ od Wykonawcoéw na etapie postepowania.

4. Zamodwienia dodatkowe.

5. Oferty wariantowe.

IV. ZAWIERANIE UMOW Z WYKONAWCA

1. Zmiana terminéw realizacji - warunki.
2. Zmiana terminéw i sposob6w ptatnosci - warunki.

3. Stosowanie kar umownych.

V. PROTOKOL Z WYBORU OFERT

1. Poprawne sporzadzenie dokumentacji z wyboru Wykonawcy.

VI. WARSZTATY Z PRZYGOTOWANIA ZAPYTAN OFERTOWYCH

1. Praca na przyktadowych zapytaniach ofertowych, analiza popetionych btedéw.
2. Dobdr kryteriow oceny ofert w zaleznosci od rodzaju zamdwienia.

3. Dobdr odpowiednich warunkéw udzielenia zamdwienia.
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. Istotne zmiany warunkow umowy.

VII. PRACA Z BAZA KONKURENCYJNOSCI

1. Publikowanie ogtoszenia.

2. Jak przygotowac zapytanie z mozliwoscia sktadania ofert czesciowych?
3. Odpowiedzi na pytania Wykonawcéw.

4. Publikowanie rozstrzygniecia.

5. Anulowanie zamodwienia.

VIII. NAJCZESCIE] POPEENIANE BLEDY W UDZIELANIU ZAMOWIEN
1. Stosowanie korekt finansowych za nieprawidlowosci.

2. Analiza indywidualnych przypadkdow.

3. Podsumowanie szkolenia - sesja pytan i odpowiedzi.

MIE]JSCE
SZKOLENIE ONLINE:

Kazdy uczestnik faczy sie ze swojego miejsca pracy / zamieszkania. Wymagania: komputer / tablet z dostepem do
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Internetu, wyposazony w mikrofon, opcjonalnie stuchawki. Link dostepowy do szkolenia dostarczymy
z wyprzedzeniem 1-dniowym.

SZKOLENIE STACJONARNE:

Miejsce szkolenia zlokalizowane w centrum Warszawy, czas dojazdu tramwajem z Dworca Centralnego - okoto
5 minut.

Na 4 dni robocze przed planowanym terminem szkolenia skontaktujemy sie z Panstwem i przekazemy szczegotowe
informacje na temat lokalizacji szkolenia.

WYKEADOWCA

0Od 2004 r. zaangazowana w pozyskiwanie srodkow z funduszy UE na inwestycje dla przedsiebiorstw, jednostek
samorzadu terytorialnego, spotek komunalnych i innych Beneficjentow.

Jest autorka i/lub wspdtautorka ponad stu projektéw w ramach réznych programdéw operacyjnych m.in. w latach
2004-2006 (ZPORR, SPO- WKP, SPO- RZL); 2007-2013 (POIS, POIG, RPO WD, POKL) oraz 2014-2020 (POIS, POIR,
POPC, RPO WD, POWER).

Na zlecenie kilkunastu podmiotéw zarzadzala projektami i rozliczala dotacje zaréwno przedsiebiorstw jak i jednostek
sektora finanséw publicznych. W latach 2013-2016 cztonek zarzadu duzej firmy konsultingowej specjalizujacej sie
w pozyskiwaniu dotacji z UE.

Od 10 lat szkoli wnioskodawcow i beneficjentéw w zakresie prawidlowego zarzadzania projektami, rozliczenia
srodkéw, tworzenia aplikacji projektowych, kwalifikowalnosci kosztow, przygotowania do kontroli. Jest tez doradca
w zakresie wdrazania innowacji w przedsiebiorstwach.

Z wyksztalcenia socjolog, ukonczone studia MBA w Wyzszej Szkole Bankowej we Wroclawiu.

CENA
1290,00 z1 + 23% VAT = 1586,70 zl brutto

1290,00 z1 + VAT zw = 1290,00 zt brutto - w przypadku, gdy udziat w szkoleniu jest finansowany co najmniej
w 70% ze srodkow publicznych.

SZKOLENIE ONLINE:

Cena obejmuje: udziat w zajeciach dla 1 osoby, materiaty szkoleniowe w wersji elektronicznej, certyfikat ukonczenia
szkolenia, zapewnienie platformy szkoleniowej i dostepu do szkolenia w czasie rzeczywistym, test potaczenia, pomoc
techniczna w razie potrzeby.

SZKOLENIE STACJONARNE:

Cena obejmuje: udziat w zajeciach dla 1 osoby, materiaty szkoleniowe, serwis kawowy, lunch, certyfikat ukonczenia
szkolenia.

Cena szkolenia nie obejmuje noclegu.
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