Zabezpieczenia platnosci w umowach krajowych i miedzynarodowych. Akredytywa
dokumentowa - jak bezproblemowo rozlicza¢ transakcje. Warsztaty

Masz pytania odnosne tego szkolenia? Skontaktuj sie z nami: 22 / 845 52 53, szkolenia@jgt.pl

Wiecej informacji na temat szkolenia znajdziesz réwniez tutaj:
https://www.jgt.pl/szkolenia,rozliczanie-umow-miedzynarodowych-zpm.html

OPIS SZKOLENIA

Cele szkolenia:

Przygotowanie uczestnikoéw do wykonywania zadan specjalisty ds. rozliczen transakcji oraz uzupelnienie
i uporzadkowanie wiedzy - dla oséb, ktére juz te obowiazki realizuja.

Udziat w szkoleniu pozwoli uzyskac¢ wiedze i umiejetnosci m.in. w nastepujacym zakresie:

e poznanie najnowszych przepisow i zwyczajow w zakresie rozliczenn uméw handlowych,

e zapoznanie sie z réznymi formami rozliczen i zabezpieczen, w tym nowych i niedrogich alternatyw dla rozwiazan
stosowanych tradycyjnie,

e poznanie najnowszego zabezpieczenia - BPO i najnowszych zwyczajéw URBPO 2013,

¢ uzyskanie umiejetnosci aktywnego negocjowania zabezpieczen.

Uczestnicy uzyskaja / uporzadkuja wiedze na temat:
o uwarunkowan prawno-zwyczajowych i organizacji procesu rozliczania transakcji akredytywa dokumentowa
i podobnymi formami dokumentowymi,

o doboru rodzaju akredytywy oraz skutecznego negocjowania przyjecia dokumentéw przez bank w ramach
akredytywy,

o zasad prowadzenia rozméw z bankami na temat akredytywy, w szczegoélnosci w sytuacji réznych problemadw.

Uczestnicy zdobeda / rozwing umiejetnosci i kompetencje w zakresie:

o

postugiwania sie akredytywa dokumentowa czy jej nowa forma BPO,

[¢]

radzenia sobie z réznymi problemami przy sktadaniu dokumentéw w banku,

[¢]

postugiwania sie dokumentami w ramach akredytywy, w tym analizy form SWIFT-owych L/C,

[¢]

fachowego porozumiewania sie z uczestnikami procesu akredytywy - zleceniodawca, beneficjentem, bankiem
awizujacym, bankiem otwierajagcym i innymi bankami.

Adresaci szkolenia:

Szkolenie kierujemy do kadry menedzerskiej, dyrektorow finansowych, pracownikéw dziatéw: sprzedazy i zakupéw,
eksportu i importu, finanséw oraz wszystkich oséb odpowiedzialnych za negocjowanie, zawieranie i rozliczanie umow
handlowych, a takze do pracownikéw bankow.

Metody szkoleniowe:

wyktad, odpowiedzi na pytania, wyjasnianie watpliwosci i analizowanie przyktadéw zgodnie z zainteresowaniem
uczestnikéw, ¢wiczenia.

Program jest realizowany w formie_praktycznych warsztatéw. Kazdy problem omawiany jest z podaniem
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uzasadnienia prawnego, obowigzujacych zwyczajow, a istotniejsze z nich sa analizowane na przyktadzie konkretnych
sytuaciji.
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Uczestnicy otrzymuja obszerny komplet materialéw do wykorzystania w praktyce.

Szkolenia realizujemy w formie online, hybrydowej lub stacjonarnej. Niezaleznie od formy realizacji - zajecia
odbywaja sie w sposdb interaktywny, z mozliwoscig zadawania pytan, wyjasnienia watpliwosci, prowadzenia dyskusji
i omowienia z trenerem przyktaddéw z wilasnej praktyki. Nie nagrywamy szkolen. Pomagamy w kwestiach
technicznych.

PROGRAM
DZIEN I

W trakcie I dnia szkolenia om6éwimy ponizsze zagadnienia, ktadac nacisk na poszczegdlne tematy zgodnie
z zainteresowaniem uczestnikow.

¢ Uregulowania prawne w zakresie zabezpieczen finansowych uméw.

¢ Nowelizacja Ustawy o terminach zaptaty w transakcjach handlowych i jej wpltyw na odroczona platnosc.
* Nowe mozliwosci zabezpieczania odroczonej ptatnosci (kredytu kupieckiego).

¢ Rozpoznawanie symptomdw zlego standingu finansowego partnera i eliminowanie zagrozen.
¢ Dobor zabezpieczen w zaleznos$ci od oceny wiarygodnosci i zwyczajow platniczych partnera.

¢ Niebezpieczenstwa i putapki wynikajace z form zabezpieczen ptatnosci.

¢ Najskuteczniejsze formy rozliczen i zabezpieczen w réznych sytuacjach kontraktowych.

¢ Nowe zwyczaje bankowe dotyczace gwarancji URDG 758.

e Mozliwosci tkwigce w zwyczajach finansowych, w tym w UCP 600, URC 522.

e Uregulowania dotyczace daty ptatnosci a kwestia odsetek ustawowych. Odsetki maksymalne.
¢ Dochodzenie roszczen finansowych na bazie DOCDEX 811 i ISBP 681.

e Formulowanie klauzul ptatnosci w umowach krajowych i zagranicznych.

o Akredytywa - aktywne negocjowanie jej rodzajow i kosztow. Revolving credit.

¢ Obrona przed odrzucaniem dokumentéw i procedura postepowania wobec banku.

¢ Inkaso D/A i D/P oraz wykorzystanie inkasa spedytorskiego.

o Wykorzystanie weksli w zabezpieczeniach platnosci oraz putapki zwiazane z wekslami. Awale.
e Zabezpieczanie platnosci na bazie art. 777 kpc. jako alternatywa dla weksla.

¢ Poréwnanie warunkéw faktoringu i ubezpieczenia kredytu kupieckiego.

¢ Gwarancje bankowe i pozabankowe. Poreczenie, kredyt dyskontowy.

e Zmiany w Ustawie o zastawie rejestrowym i rejestrze zastawow.

¢ Niezbedne uzgodnienia przy blokadzie rachunku i przewlaszczeniu na zabezpieczenie.

¢ Pulapki wynikajace z kosztow i prowizji. Zabezpieczenia w tym zakresie w umowie.

¢ Zasady negocjowania form platnosci i ustalanie priorytetéw w tym zakresie.

e Wykorzystanie form rozliczen w pézniejszym dochodzeniu roszczen i windykacji.

CWICZENIA PRAKTYCZNE.

e Praktyczna analiza zabezpieczen finansowych umow.
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e Praktyczna analiza btedéw popelnianych przy realizacji zabezpieczen i negocjacjach z bankami.

¢ Praktyczna analiza bledéw w dokumentach finansowych.

DZIEN II

W trakcie II dnia szkolenia omowimy ponizsze zagadnienia, kltadac nacisk na poszczegodlne tematy zgodnie

z zainteresowaniem uczestnikow.

[. ISTOTA AKREDYTYWY DOKUMENTOWE]

. Na czym polega rozliczenie umowy akredytywa dokumentowa (L/C)?
. Dlaczego warto platnos¢ zabezpieczy¢ akredytywa i jak ogranicza to ryzyko dla partnerow?

1
2
3. Jakie sa obowiazki eksportera (beneficjenta) a jakie importera (zleceniodawcy) w akredytywie?
4. Jak akredytywa moze stanowi¢ alternatywe gwarancji bankowej?

5

. Jakie sa koszty akredytywy i jak mozna je optymalizowac?

II. RODZAJE AKREDYTYWY I ICH WYKORZYSTANIE

. Ktoére z rodzajow akredytywy sprawdzaja sie najlepiej w konkretnych sytuacjach kontraktowych?
. Kiedy sprawdzi sie przy dostawach sukcesywnych akredytywa revolwingowa?

. W jakich sytuacjach stosowac akredytywe z odroczona ptatnoscia i jak wypekiac traty?
. Na czym polega akredytywa standy (zabezpieczajaca) i dlaczego nie jest akredytywa?

. Dlaczego nalezy bezwzglednie wynegocjowa¢ akredytywe nieodwotana (irrevocable)?

. Jakie sa korzysci akredytywy negocjacyjnej i jak ja negocjowac?

~N O O s W N

. Czy jest tansza alternatywa akredytywy potwierdzonej?

I1I. PRZYGOTOWANIE DOKUMENTOW HANDLOWYCH W RAMACH AKREDYTYWY

. Jak przygotowac¢ dokumenty do zlozenia w banku?

. Jak bronic¢ sie przed odrzucaniem dokumentéw i postepowac wobec banku?
. Jakie sa nowe zasady negocjowania dokumentéw przez bank?

. Jak interpretowac btedy w dokumentach?

. W jakich dokumentach nazwa towaru musi by¢ idealnie zgodna a w jakich moze by¢ ogdlna?
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. Jak powinna by¢ wypelniona faktura a jak konosament?

IV. NEGOCJOWANIE PRZYJECIA DOKUEMNTOW Z BANKIEM

. Jak banki analizuja dokumenty w ramach akredytywy dokumentowej?

. Jakie sa najczesciej popelniane bledy w dokumentach sktadanych w banku?
. Co obecnie moze zakwestionowa¢ bank?

. Jak radzi¢ sobie przy odrzuceniu dokumentéw przez bank?

. Z jakimi bledami bank musi przyja¢ dokumenty handlowe?

. Jakie sa nowe terminy na zbadanie dokumentow przez bank?

N O O B~ W N e

. Ktére terminy sa krytyczne w akredytywie i jak sa interpretowane przez zwyczaje?
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V. ALTERNATYWY AKREDYTYWY DOKUMENTOWE]

. Dlaczego importer woli inkaso dokumentowe zamiast akredytywy?

. Jak mozna zrealizowac¢ inkaso D/P i D/A zgodnie ze zwyczajami URC522?

1

2

3. Kiedy lepiej postuzy¢ sie rachunkiem zastrzezonym?

4. Czy gwarancja bankowa moze stanowi¢ alternatywe akredytywy?
5

. W jaki sposdb postugiwac sie nowa alternatywa akredytywy - BPO wg. zwyczajéw URBPO?

VI. CWICZENIA PRAKTYCZNE

1. CWICZENIA - praktyczna analiza akredytyw (dokumenty SWIFT).
2. CWICZENIA - praktyczna analiza btedéw popelnianych przy otwieraniu i realizacji akredytyw.
3. CWICZENIA - praktyczna analiza btedéw w dokumentach sktadanych przez sprzedajacego.

MIE]JSCE

Miejsce realizacji szkolenia wskazane jest na gorze strony, bezposrednio pod terminem szkolenia. Szkolenie moze
by¢ realizowane ONLINE, stacjonarnie (w sali szkoleniowej) lub hybrydowo (jednoczesnie w sali szkoleniowej i
ONLINE).

SZKOLENIE ONLINE:

Kazdy uczestnik taczy sie ze swojego miejsca pracy / zamieszkania. Wymagania: komputer / tablet z dostepem do
Internetu, wyposazony w mikrofon, opcjonalnie stuchawki. Link dostepowy do szkolenia dostarczymy z
wyprzedzeniem 1-dniowym.

SZKOLENIE STACJONARNE:

Miejsce szkolenia zlokalizowane w centrum Warszawy. Na 4 dni robocze przed planowanym terminem szkolenia
skontaktujemy sie z Panstwem i przekazemy szczegdlowe informacje na temat lokalizacji szkolenia.

WIELE SZKOLEN REALIZUJEMY HYBRYDOWO, by umozliwi¢ Pafistwu wybér dogodnej formy udziatu w
szkoleniu. Cze$¢ uczestnikéw jest w sali szkoleniowej, a cze$¢ 0sob laczy sie ze szkoleniem zdalnie. Niezaleznie od
formy udzialu w szkoleniu, zajecia odbywaja sie w sposdb interaktywny, z mozliwoscia zadawania pytan, wyjasnienia
watpliwosci, prowadzenia dyskusji i omdwienia z trenerem przyktadow z wlasnej praktyki.

WYKEADOWCA

Jest uznanym specjalista w zakresie negocjowania, zawierania i rozliczania umow handlowych z partnerem krajowym
i zagranicznym. Zagadnieniami tymi zajmuje sie zaréwno w sposéb praktyczny, jak i naukowy, czego wyrazem jest
obroniona przez niego w SGH, rozprawa habilitacyjna.

Wiedze praktyczna zdobywat od ponad 30 lat jako handlowiec, dyrektor firmy handlowej, kolejno szef jej dwoch
oddzialéw za granica, doradca ministra, starszy ekspert Banku Swiatowego.

Prowadzit negocjacje handlowe na wszystkich 7 kontynentach. Jest dtugoletnim doradca wielu firm polskich
i miedzynarodowych korporacji w Polsce. Od 1983 roku przeszkolit kilkadziesiat tysiecy menedzerdéw i handlowcow
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oraz napisat 60 ksiazek, wydanych w kraju i za granica, w tym poswiecone akredytywie i innym zabezpieczeniom
finansowym transakcji.

CENA
1490,00 z1 + 23% VAT = 1832,70 zl brutto

1490,00 zt + VAT zw = 1490,00 zt brutto - w przypadku, gdy udzial w szkoleniu jest finansowany co najmniej
w 70% ze srodkéw publicznych.

Przy zgtoszeniu wiecej niz 1 osoby - RABAT 5% dla kazdego uczestnika.

SZKOLENIE ONLINE:

Cena obejmuje: udziat w zajeciach dla 1 osoby, materiaty szkoleniowe w wersji elektronicznej, certyfikat ukonczenia
szkolenia, zapewnienie platformy szkoleniowej i dostepu do szkolenia w czasie rzeczywistym, test potaczenia, pomoc
technicza w razie potrzeby.

SZKOLENIE STACJONARNE:

Cena obejmuje: udziat w zajeciach dla 1 osoby, materialy szkoleniowe, serwis kawowy, lunch, certyfikat ukonczenia
szkolenia.

Cena szkolenia nie obejmuje noclegu.
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